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Vu les défis auxquels font face les praticiens des marchés publics aujourd'hui et les exigences de ce métier,
la formation, le conseil et 'accompagnement des acheteurs publics et des entreprises soumissionnaires
aux marchés publics sont aujourd'hui indispensables pour la bonne marche des affaires.

Pour les acheteurs publics, c'est la garantie du bon déroulement des achats dans les administrations et
organismes publics (planification des achats, budgets, rédaction de cahiers des charges, passation,
exécution, paiement, gestion et finances publiques, audit et contréle, gestion des stocks, conformité aux
directives des bailleurs de fonds, intégrité des marchés et bonnes pratiques, bonne gouvernance...).

En effet, le métier d'acheteur public demande des connaissances et des compétences qui nécessitent des
perfectionnements constants au vu des exigences, des évolutions et des nouveautés que connait le
secteur de la commande publique.

Pour les entreprises qui s'intéressent aux marchés publics, bénéficier de séminaires de formation,
d'accompagnement et de conseils d'experts constitue une réelle opportunité de croissance puisque cela
augmente leurs chances de remporter des appels d'offres et leur procure les connaissances et outils
nécessaires pour réussir I'exécution et l'achévement de leurs marchés (connaitre la réglementation en
vigueur et les nouveautés, comprendre et assimiler les procédures de passation et d'exécution de la
commande publique, réussir la préparation du dossier de soumission, connaitre les bonnes pratiques...).

SEREC, cabinet de conseil et de formation créé en 1976, s'est donné pour mission de doter les acheteurs
publics et les entreprises des compétences managériales facilitant la maitrise des différentes étapes de la
commande publique.

Les experts de SEREC sont des praticiens et des animateurs chevronnés qui maitrisent parfaitement les
regles des marchés publics et qui ont une large expérience dans la pratique de la commande publique, que
ce soit en tant que responsables achats publics ou dans la soumission aux marchés.

Grace a la qualité de ses prestations et aux qualifications de ses experts, SEREC dispose de références
solides dans la formation et le conseil des cadres des administrations publiques et des entreprises privées.

NOS REFERENCES =

Acheteurs publics : ONEE (OFFICE NATIONAL D'ELECTRICITE ET EAU POTABLE) - CESE (CONSEIL ECONOMIQUE, SOCIAL ET ENVIRONNEMENTAL)
INPT (INSTITUT NATIONAL DES POSTES ET TELECOMMUNICATION) - LPEE (LABORATOIRE PUBLIC D'ESSAIS ET D'ETUDES) - CGl (COMPAGNIE GENERALE

IMMOBILIERE) - SONADAC (SOCIETE NATIONALE D'AMENAGEMENT COMMUNAL) - SMIT (STE MAROCAINE D'INGENIERIE TOURISTIQUE) - OFFICE

DES CHANGES - BARID AL MAGHRIB - CAISSE CENTRALE DE GARANTIES - MAROC EXPORT - MINISTERE DE L'INTERIEUR - MASEN (MOROCCAN

AGENCY FOR SUSTAINABLE ENERGY) - ANRT (AGENCE NATIONALE DE REGLEMENTATION DES TELECOMMUNICATION) - ONCF (OFFICE NATIONAL
DES CHEMINS DE FER) ...

Entreprises privées . KPMG - DIVERSEY MAROC - THALES INTERNATIONAL - BIOPHARMA - COLORADO - OTIS MAROC - VIVO ENERGY MAROC
KPMG - INSTALLATOR - ELECMAR - CID - WAFA ASSURANCE - PHILIPS ELECTRONIQUE MAROC - SIEMENS - XEROX - DERICHBOURG MAROC
CENTRELEC - ATELIER VERT - 1B MAROC - BOTTU ...



NOS SEMINAIRES SUR LES MARCHES PUBLICS

Cible | Code

AP1

Achats publics : Réglementation,
procédures d'achat et pilotage de
I'exécution des marchés

Objectifs

- Assimiler les procédures d'achat et d'exécution des marchés
publics,
- Connaitre le cadre réglementaire et les principales réformes,

AP2

Achats publics : Passation des marchés
publics selon les directives des bailleurs
de fonds : BM, BID, BAD, AFD,...

Connaitre et maitriser les procédures de passation, d'exécution et
de liquidation des marchés selon les directives des principaux
bailleurs de fonds

AP3

Achats publics : Gestion, controle et
audit des marchés publics

- Connaitre le contexte réglementaire et juridique
- Maitriser la démarche et les outils de I'audit et du contréle des
marchés publics

AP4

Achats publics : Techniques d'achat
et gestion de stock

- Appréhender les notions et pratiques clefs de I'achat public
- Assimiler les techniques de suivi des commandes et des contrats
- optimiser les processus de gestion des stocks et des approvisionnements

AP5

ACHETEURS

Achats publics : Bonne gouvernance
des marchés publics

- Prendre connaissance des principes de la transparence et de
I'efficacité dans les commandes publiques
- Utiliser les normes de la bonne gouvernance dans les marchés publics
- Acquérir les techniques de contréle, audit, et régulation
des marchés publics

AP6

Achats publics : Définition des besoins,
établissement de I'estimation financiére
et techniques d'élaboration des cahiers
des charges

- Connaitre les obligations réglementaires et les techniques de
définition des besoins et de I'estimation financiéere

- Assimiler les techniques de rédaction d'un cahier des charges

- Intégrer les bonnes pratiques et les bons réflexes lors de la
rédaction d'un cahier des charges

AP7

Achats publics : La dématérialisation
des procédures de passation

- Identifier la réglementation spécifique de la dématérialisation
- Appliquer les obligations et responsabilités des opérateurs
- Préparation des documents des dossiers d'appels d'offres

MP1

Marchés Publics : Réglementation
et procédures de soumission

- Assimiler les procédures de passation des marchés publics
- Réussir la préparation des dossiers de soumissions
- Prendre connaissance du cadre juridique en vigueur

MP2

Marchés Publics : Réussir le pilotage,
I'exécution et le paiement de vos marchés

- Assimiler les procédures d'exécution et de paiement

- Acquérir les compétences juridiques permettant le bon suivi de
I'exécution et du paiement des marchés publics

- Mieux utiliser les outils de gestion administrative et financiéere de
vos marchés

MP3

Marchés Publics : prévenir les risques et
gérer les litiges et les contentieux dans
vos marchés

- Identifier les risques inhérents a la gestion des marchés publics
et savoir les anticiper
- Identifier les principales sources de contentieux liées au cycle de
vie des marchés publics
- Connaitre les types de recours possibles pour faire valoir ses droits
- Assimiler les régles de forme et de fond a respecter lors d'un recours

MP4

Marchés Publics : La dématérialisation
des procédures des marchés Publics

- Identifier la réglementation spécifique de la dématérialisation
des marchés publics
- La dématérialisation en pratique

Les séminaires de formation de SEREC sont concus de maniére a s'adapter aux besoins des organisations
selon une méthodologie qui s'articule autour de 4 démarches :

- Démarche participative en impliquant les participants ;

- Démarche interactive qui favorise I'échange d'expériences;

- Etudes de cas pour traiter des situations concreétes ;

- Evaluation des connaissances au début et a lissue de la formation pour I'évaluation des acquis.

Ces séminaires peuvent étre organisés en inter entreprises ( regroupent des participants de différentes
entreprises/organismes) et en intra entreprises (se déroulent au sein de I'entreprise/I'organisme avec un
programme CoNngu sur mesure).
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